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安徽省民营企业

一、我国民营企业上市现状

‘

截至2003年5月31日，我国境内

A股上市公司总数为135l家，其中民营

企业上市公司201家，占上市公司总数

的14．87％。

从时间上看，民营企业上市公司数

量总体上呈现逐年增长的趋势，尤其是

1999年以来，民营企业上市公司的数量

显著增长。

从方式上看．1997年之前，民营企

业上市主要是以直接上市的方式为主。

自1998年以后，间接上市开始成为其上

市的主要方式，且近年来越来越占主导

地位。间接上市方式包括借壳上市(主要

形式)、员工持股计划、控股股东民营化

改制及MBO等形式。间接上市方式的兴

起，与民营经济在国民经济中地位的上

升以及证券市场对民营经济持越来越宽

松的态度密切相关。

通过对201家民营企业上市公司按

其所在的省份和上市的民营企业注册地

所在的省份进行地区划分，可以发现，民

营企业上市公司多分布在民营经济比较

发达的沿海开放地区；上市的民营企业

有一半以上集中在浙江、上海、广东、北

京、四川、深圳等6个地区。按民营企业

注册地对各省市民营企业上市方式进行

分析，可以发现，北京、上海、广东、深圳

的民营企业一般为资金实力雄厚的投资

集团，具有较强的资本运作能力，经常大

规模地跨地区借壳上市。江浙一带的民

营企业多直接上市。民营企业直接上市

有以下几个特征：

1．自然人充当上市公司的发起人。
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如精伦电子有5位自然人直接充当发起

人，开创了我国上市公司由自然人直接

发起募股之先例。随着主板市场科技板

的设置和未来创业板的设置，这类民企

上市公司有望进一步增长。据统计，截至

2002年底，浙江共有5家自然人控股的

民营企业在香港主板和创业板上市，民

营企业上市潮将对浙江民营企业的发展

产生深远影响。一直以传统产业一条腿

走路的浙江商人，跨越了体制的障碍，在

金融市场的支持下，将走得更远。

2．家族企业改制上市。其特征是家

族一股独大的民营企业出让股权，改制

上市募集资本，如迪马股份(600565)为

子母控股，第一投资(600515)是兄弟控

股，天士力(600535)属夫妻控股。

3．经营者持大股。如黑牡丹

(600510)的股权结构中，公司董事长等

公司高管人员和业务骨干合计占有 徽共有上市公司33家，累计募集资金

16．88％的自然人持有的非流通股。 242．4亿元。从上市时间看，2002年以

4．最看重控制权。民营企业上市募 来，安徽省新增上市公司较多，位居全国

股．公众股比例一般控制在25％～30％左 各省市的前列。从股本结构看，安徽多为

右，这与民营企业上市后尽可能少稀释 国有上市公司，这与安徽省实施的大企

自己的股权．牢牢掌握控制权有关。 业、大集团战略密切相关。

综上所述，从全国看，民营企业正在 据统计，在全省50家重要骨干企业

加速进入证券市场，这将有利于完善民 中，已有23家企业成功上市。但在安徽

企公司治理结构，有利于缓解民营企业 省已上市的33家上市公司中，以我们对

融资难等问题，推动民营企业的快速规 民营企业上市公司的界定标准来分析，

范发展。更为重要的是，这表明民营企业 只有三家上市公司属民营企业上市公司

受到政策和制度歧视的时代已经或正在 (如表1所示)，其中美菱电器、女ST金

成为历史，民营企业将在各方面受到平 马均是2003年6月前发生的股权转让，

等的对待，面对平等的发展机遇。 尚未得到财政部的批准，民营企业对股

二、安徽民营企业上市的现状 权的管理尚属”代管阶段”，且均为外省

统计资料表明，截至2002年底，安 民营企业入主公司第一大股东。而安徽
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表1：安徽省民营上市公司一览表

民企进入 民 企
序号 股票代码 股票名称 上市时间 民企名称 上市方式 持股比例

时 间 注册地

l 00052l 美菱电器 1993 2003 格林柯尔 广东 间接 20．03％

2 000998 *ST金马 2000 2003 浙江铁牛实业 浙江 间接 54．18％

3 000979 科苑集团 2000 2000 安徽应用技术研究所 安徽 直接 52．28％

资料来源：根据大智慧证券信息平台、三大证券报、上市公司年报及中国上市公司资讯网相关资料整理

表2：安徽省上市民营公司一览表

民企进入 民 企
序号 股票代码 股票名称 上市时间 民企名称 上市方式 持股比例

时 间 注册地

1 000889 渤海物流 1997 2002 安徽新长江投资公司 安徽 间接 22．07％

2 000979 科苑集团 2000 2000 安徽应用技术研究所 安徽 直接 52．28％

资料来源：根据大智慧证券信息平台、三大证券报、上市公司年报及中国上市公司资讯网相关资料整理

的民营企业进驻上市公司的只有两家

(如表2所示)。由此可知，在我国证券市

场上的民营板块中，安徽上市民营公司

占据份额甚小，一定程度上说明安徽省

的经济发展仍以国有经济为主，民营经

济尚不发达。

三、民营企业上市发展的机遇

1．政策机遇。党的十六大对民营经

济给予了极大的鼓励和支持，民营企业

已被当成整个国民经济的重要组成部

分，在各方面将受到同等的对待，这为民

营企业利用证券市场，通过融资通道，实

现产业快速发展提供了机遇，如成立投

资公司，组建投资基金，收购上市公司

等。

2．中国证券市场发展带来的机遇。

中国证券市场正迎来前所未有的发展

机遇，与其互动，民营企业上市将进一

步增加二随着核准制继续实施，民营企

业的优势将进一步显现。

3．国有企业深化改革带来竹机遇。

国有企业改革的不断深化，特别是新一

轮国资体制的改革，国退民进，为民营企

业带来了更多的机会。如国有股受让的

投资主体将更趋于多元化，如职工持股、

管理层收购、民营资本和外资协议转让

等。

4．发展风险投资和设立创业板带来

的机遇。党十六大报告明确提出了要发

挥风险投资的作用，形成促进科技创新

和创业的资本运作和人才汇集机制。目

前，国家设立创业板的方向和决策并没

有改变，创业板必将出台，而且国家会进

一步支持高科技企业上市融资。

四、构建安徽民营企业上市培育体

系的建议

构建安徽省民营企业上市培育体

系，其基本框架应由3部分构成：

(一)政府引导、推动民营企业上市

的运作体系

理论界认为，有两种力量在推动资

本市场改革与发展，一种是市场的力量，

另一种力量是来自政府的推动。从全国

各省市地区利用资本市场的方式来看，

有三种模式，即政府直接介入(如上海

市)，政府间接介入(如北京市)和政府基

本不介入(如广州市)。研究表明，广,kJl市

的综合经济实力仅次于上海、北京，排行

全国第三，但其在资本市场的表现则与

上海、北京有较大差距。安徽在发展资本

市场方面应学习上海，在坚持按市场规

律的同时，强调政府引导和推动作用，将

培育民营企业上市的工作纳入有领导、

有组织、有步骤开展的轨道。

1．制定民营企业上市的发展规划。

应充分发挥政府的协调、指导作用，省委

省政府在制定新的发展规划时，应将推

动民企上市作为的一项重要工作目标纳

入发展规划。如，对在未来1～5年内，促

进安徽省民营企业改制、培植上市资源

的工作进行规划部署：重点推动一批符

合国家产业政策，具有上市潜力的企业

改制，力争在高科技、信息化产业领域、

民营企业上市有比较大的发展。

2．启动民营企业上市和资本运作培

训计划。鉴于很多民营企业家对上市和

资本运作茫然无知，导致错失良机。可

以由省科技厅、省体改等委有关部门牵

头，联合高等院校、金融中介机构，组织

实施“上市融资及资本运作”方面的培

训工作。如：组织各种融资研讨会；组织

拟上市企业到香港、新加坡考察证券市

场；引入国内外金融服务中介机构在安

徽开展工作等。这种培训可以提高民营

企业资本运作的意识和能力，为民营企

业上市起到助推作用。

3．发挥民营企业协会作用，促进民

企重组国企。目前，国有中小型企业正在

退出国有序列，即实现国有资本和国有

职工身份双退，其通道包括上市、重组、

改制民营、破产等。在此过程中，可以充

分发挥各种民企协会、联合会的作用，在

企业与政府、国企与民企之间架起有效

沟通的桥梁，提供信息资源，建立信息网

络，促进民企重组国企工作。

4．创建听证制度。目前，中国的听

证制度仅仅局限于一些价格的制定过程

中。安徽可以试行将这一制度引入有关

民营企业发展的制度制定中，如定期召

开省委省政府有关部门领导与企业的对
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随着我国市场经济的成熟与发展，

中小企业在国家经济发展中已占有极其

重要的地位。政府为提高其技术创新和

市场竞争能力，努力营造良好的外部环

境，逐步建立社会化中介技术服务体系，

生产力促进中心就是其中的一个重要组

成部分。《中华人民共和国中小企业法》

中明确规定：“⋯⋯建立生产力促进中心

和科技企业孵化基地，为中小企业提供

技

技术信息、技术咨询和技术转让服务

●．●●●●”

国际相关生产力促进组织

的组成特点

在亚洲生产力组织(AOP)成员国

中，有政府直接承担的独立机构(如：孟

加拉)；有政府机构、学术组织、工商业协

会：工会及知名企业等参加的董事会

(如：台湾)；也有资方、劳方、学术界、专

业人士、政府部门等组成的理事会；还有

政府、工业界、劳方共同创办的实体组织

(如：印度)。在德国有企业分会、行业协

会及与中小企业有关的机构(银行、担保

公司、基金会等)和联合总会等形式，多

层次、多方位地为企业提供产前、产中、

产后的服务。这些生产力促进组织的共

同特点是：政府、企业、社会共同扶植，具

有公益性质，高素质的人员结构，对企业

’r’r’r'r'r'r丫、r’r’r’r’r’r’r’r、r’r'r’r’r’r’r’r丫TTT'r T'『T'『'『T'『_『_『T：了_『T■了： ： ：T T T T i ： ： ： T

话会等，这样可以及时客观地反映情况， 金。三要慎重面对上市：民营企业要上市 机制，包括建立规范的管理机制和有效

提出建议或意见。创建听证制度可vT,建 需慎重考虑，认真分析自身条件，量力而 的约束与激励机制。规范经营对民营科

立起一个有利于民营企业发展的、有市 行。企业上市应当是出于公司长期经营 技企业的发展至关重要，如果一个企业

场各方面利益主体参与的决策机制和立 发展的考虑，而不是出于纯粹融资的目 的经营机制和管理体制没有达到标准，

法机制。 的。如果企业自身条件不好，不符合条 不要说上市，就是想从银行获取贷款也

(二)民营企业自身素质和资本运作 件，就不要为上市而上市，否则将会影响 难以实现。

意识的培育 企业正常发展。 5．产业经营与资本经营并举：民营

公司是否上市对任何企业都是一项 2．完善公司治理结构。民营企业要 科技企业要想获得超常规和持续发展，

重要的决策，民营企业要想成功上市必 做大，必须突破制度的障碍，进行制度创 就必须通过资本运营和产品经营并举，

须加强自身的资本运作意识和运作手段 新。民营企业可以走一条从家族式企 改变仅靠内部积累式扩张发展的原始模

的培育。具体有以下几个方面： 业一一股权多元化的股份企业——公众公 式：

1．制定好公司战略。一要形成战略 司的道路，逐步进行企业的股权再造，建 (三)建立民营企业上市的金融服务

式的思维方式：由于多数民营企业对其 立现代企业制度，实现所有权与经营权 体系

长期发展方向没有一个全盘规划，容易 分离。要通过股份化，实现以资本为组 应大力发展包括证券公司、基金管

出现盲目性和短期性，所以强调企业建 带，契约为保障，形成公司的资本运作体 理公司、会计师事务所、律师事务所、

立起战略观念是十分重要的，它就象一 系和公司利益的共同体： 评估机构、咨询机构、投资顾问、市场

只导航器，指引着企业前进的方向。二要 3．提高民营企业的核心竞争力。企 信息传媒等在内的金融服务体系，充分

形成开放的思维方式：民营企业不要把 业要找准主营业务，坚持成长性，提高科 发挥这些机枸在规范市场运作中的作

目光盯到一处，应放宽视野，形成开放的 技含量。企业只有具有较强核心竞争力， 用，为民营企业加速驶入证券市场保驾

思维方式，加强与国内、国外资本的合 才能够在产品创新上形成规模经济效 护航。

作，跨地区，跨领域的产业协作；同时要 益。 (作者单位：合／JeY_业大学等)

善于放权，敢于放权，敢于吸取外部资 ‘4． 建立规范有效的企业经营管理 责任编辑：刘赞扬

10 2j蛩3冬磐；1辫。
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